
 
 

La Jefo Nutrition est chef de file dans le domaine des additifs alimentaires destinés à rehausser le 
rendement.  Conçus pour chaque espèce, les additifs de rendement de la Jefo sont respectueux de 
l’environnement et contribuent à augmenter le rendement économique dans le secteur de 
l’élevage du bétail.  
 
Depuis la création de la compagnie, notre point de mire a été axé sur la compréhension et la 
contribution à l’amélioration de la science, de l’économie et des techniques agricoles, tout en 
veillant à respecter l’environnement et à assurer un développement durable.  Forts d’une 
recherche éprouvée, les produits de la Jefo améliorent les stratégies d’élevage du bétail et 
contribuent à accroître le rendement des animaux.  
  
Nous sommes actuellement à la recherche d’un : 
 
Gestionnaire territorial pour l’Ouest Canadien 
 
Vous voulez faire partie d’un groupe dynamique et travailler pour le compte d’une compagnie 
en pleine croissance? 
 
Comme représentant technique aux ventes/gestionnaire territorial, vous serez responsable de la 
croissance des ventes des produits Jefo.  Cet objectif sera atteint en suivant à la fois le plan 
stratégique de la compagnie et le vôtre. Le point de mire vise à soutenir et à aider les clients dans 
l’atteinte de leurs objectifs d’affaires sur ce marché des plus compétitifs.   
 
Vous avez confiance que vos compétences professionnelles et personnelles vous permettront de 
relever des défis à la fois nouveaux et intéressants? 
 
Vous devez posséder un certificat ou un diplôme en zootechnie ou en nutrition animale et une 
solide expérience du monde des affaires. Vous devez pouvoir travailler de façon autonome, être à 
l’aise en groupe et, avant tout, posséder un esprit d’équipe.  Nos clients se tourneront vers vous 
d’abord pour trouver des solutions à leurs situations respectives. Vous devez être en mesure de 
faire des présentations dynamiques et de présenter et d’expliquer l’aspect technique de nos 
produits. Enfin, vous devez déployer tous les efforts pour établir et raffermir les relations et 
prendre plaisir à travailler au sein de cette industrie à titre de professionnel des ventes.  
 
Offre – À la personne retenue, nous offrons l’occasion de travailler au sein d’une compagnie en 
pleine expansion qui encourage ses employés à utiliser leurs nombreux talents dans l’atteinte d’un 
succès personnel et d’équipe.  

 
Les intéressés sont priés d’adresser leur curriculum vitae à : 
 
Steve White 
Directeur des ventes - Canada 
Jefo 
swhite@jefo.ca 
 


